
 

  

 

Offre d’emploi | Conseiller.ère aux ventes résidentielles 

Faites parvenir votre candidature au service des ressources humaines  |  rh@bionest.ca 

Afin d’alléger le texte, le masculin est employé comme genre neutre et désigne aussi bien les femmes que les hommes. 
 

 

| Estrie et Montérégie-Est, département des ventes résidentielles 

| Poste permanent, temps plein 

| Horaire de travail de jour 

 

Située à Shawinigan, Bionest conçoit, fabrique et commercialise des systèmes de traitement des eaux usées durables 

pour une clientèle résidentielle, municipale et commerciale. De plus, elle assure l’entretien de systèmes de toutes 

marques. Elle est certifiée ÉcoresponsableMC par le Conseil des industries durables depuis 2024. Avec plus de 150 

employés à travers le monde, Bionest est engagée à créer un impact durable pour assurer la pérennité de l’eau.  

En tant que conseiller aux ventes résidentielles, tu sillonnes les routes du Québec pour renforcer les partenariats 

existants, tout en explorant de nouvelles opportunités d’affaires. Tu demeures sur ce territoire et tu agis comme 

principal point de contact auprès des clients, en offrant un service personnalisé et des conseils adaptés à leurs besoins. 

Tu joues un rôle clé dans la préservation des ressources environnementales. 

Le profil recherché 

• Expérience significative et aptitude marquée pour le service à la clientèle ; 

• Bonnes connaissances dans un domaine connexe tel que la construction, l’excavation, les systèmes sceptiques 

et la plomberie ; 

• Connaissance du secteur des eaux usées est un atout ; 

• Bonne maîtrise de la Suite Office 365 ; 

• Excellente maîtrise du français parlé et écrit ; 

• Bonne maîtrise de l’anglais afin de pouvoir communiquer à l’occasion avec certains clients et partenaires 

anglophones ; 

• Dynamisme reconnu, débrouillardise et autonomie ; 

• Esprit d’équipe ; 

• Grande capacité d’apprentissage ; 

• Être à l’aise avec un horaire flexible ; 

• Permis de conduire valide et bon dossier de conduite. 

Ton rôle 

• Identifier et développer des opportunités d’affaires tout en cultivant des relations durables avec les partenaires 

et les divers intervenants ; 

• Visiter régulièrement les principaux intervenants (installateurs, consultants, inspecteurs, etc.) ; 

• Assurer une présence régulière et une assistance technique lors des installations de systèmes et tout au long de 

l’année ; 

• Effectuer des suivis réguliers de dossiers ; 

• Réaliser diverses tâches administratives, dont des comptes rendus, rapports et statistiques ; 

• Représenter l’organisation lors de salons, congrès et toutes activités reliées à la technologie ; 
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• Fournir de l’information pour toute demande concernant les produits, les normes et les lois régissant 

l’installation et l’entretien des systèmes ; 

• Donner de la formation lorsque requis. 

Bionest t’offre  

• Assurances collectives, télémédecine et PAE ;  

• Régime collectif d’épargne retraite, avec participation de l’employeur ; 

• 5 jours de congé mieux-être par année favorisant la conciliation travail-vie personnelle ; 

• Congés supplémentaires payés durant les Fêtes ; 

• Cellulaire et véhicule fournis pour les déplacements chez les clients. 

 


